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PHILLIPS 66 SOLUCAO DE PROBLEMAS

Emprego

* Técnica que visa a participacdo de todo o
auditorio em uma discussao;

* Apreciacao de problemas de natureza social,
politica, educacional e cultural;

« Consecucao do levantamento de opinides.

« Enfrentamento de uma situac&o nova, exigindo
pensamento reflexivo, critico e criativo a partir
dos dados expressos na descricao do problema,;
» Demanda a aplicacdo de principios, leis que
podem ou ndo ser expressas em formulas
matematicas.

Favorece

* Fixacao e integracao da aprendizagem;
» Tomada de decisoes.

» Desenvolvimento do pensamento
reflexivo,critico e criativo;
e Levantamento e analise de dados

Metodologia

» Grupos de seis (ou quatro, dois) componentes
cada um;

» Discutem um assunto, tema, problema na busca
de uma solucao durantes seis minutos;

» ExpOe e discutem as conclusGes do grupo com
todo o auditorio.

* Apresenta ao estudante um determinado
problema, mobilizando-o para a busca da
solucao.

» Levantamento de hipoteses e analise de dados
disponiveis.

« Executam as operacdes e comparam solucoes
obtidas.



Dividir em 6 Grupos, sendo 3 de cada lado da sala.

6 minutos para leitura com ATENCAO do texto.

6 minutos para definir métodos de negociacao.
- Quais argumentos serao usados na negociacao e quais nao serao usados;
- Negociacao em Grupo ou Individual.

18 minutos de negociacao, cada Professor com um PAR de Grupos.

6 minutos para éxpor os resultados das negociacoes.



Fechamento

. |lusao dos grupos de negocia
, Chegaram a um concenso;

« Uma das empresas cedeu;
» N30 evoluiram na negociacac



Analise

Analise

Negociacao .
Negociacao
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Préxima aula: Planejamento Estratégico do seu cotidiano.
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